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Mitké ovat keskeiset muutokset ASIAKKAAN toiminnassa?

Millainen organisaatio, toimintatapa & MYYNTIKULTTUURI
mahdollistavat onnistumisen?

Millaista on tulevaisuuden HUIPPUMYYJA?
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LOYDA PIILEVIA
TARPEITA
ASIAKKAALTA JA
YLLATA

ANNA ASIAKKAALLE KERRO MITA TUOTE
TIETOA, IDEOITA JA MAHDOLLISTAA
NAKEMYKSIA ASIAKKAALLE

OLE ASIANTUNTIJA -
ALA ASIANTUNKIJA

OPPIMINEN HYOTY YLLATYS SOVELTAMINEN

TUOTEMYYJASTA ASIAKKAAN ARVOSTAMAKSI




Myynti on Rikki
LISATIETOA KIRJASTA
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=-i" * Mitka ovat keskeiset muutokset asiakkaan
mbi= ® ostokayttaytymisessa ja tavassa ostaa”?
KIRJAN *  Miten myynti ja markkinointi muuttuu?
NAKOKULMAT * Millainen on tulevaisuuden huippumyyja?
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BT0-SVYNMIN UUST AIKA C\ e Kalle Laine, Partner, kauppatieteiden
' lisensiaatti
 Puh. 040 507 3219
HA..LUATKO e Email: kalle.laine@talentvectia.com
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‘ * Kirja kampanjahintaan
KIRIA KAMPANJA- | https://talentumshop.fi/mor
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